
Quizás usted o sus hijos ya lo hayan experimentado. Alguien se les acerca
en un centro comercial, un concierto o un evento deportivo y le dice, "Usted
podría ser modelo. Usted tiene el “porte” que estamos buscando.  Aquí está
mi tarjeta. Llámeme para concertar una cita."  Ese primer contacto refuerza
lo que otras personas siempre han dicho de usted con respecto a que 
es “bien parecido”.  En ese momento llegan a su mente las visiones del
glamour, viajes y dinero. 

Es verdad que algunos modelos exitosos han sido descubiertos en
lugares cotidianos tales como centros comerciales, boutiques,
clubes y aeropuertos. Pero según la Comisión Federal de Comercio
(FTC) (www.ftc.gov), la gran mayoría de los aspirantes al modelaje,
deben intentarlo y lo hacen en el mundo real, golpeando puertas en
innumerables agencias de modelos, todo esto antes de que el 
trabajo les llueva.   
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Enséñele al adolescente cómo manejar las tarjetas de crédito
Lao Tse, el filósofo Chino dijo, "Déle un pez a un hombre y lo habrá alimentado durante un día. Enséñele cómo pescar
y lo alimentará para toda la vida." El mismo principio se aplica para los adolescentes y las tarjetas de 
crédito. Enséñeles como usar el crédito responsablemente y ellos tendrán mejores oportunidades de disfrutar de una
vida libre de deudas y sabrán manejar más sabiamente su dinero.    

Claro, el enseñar a los niños cómo manejar las tarjetas de crédito se dice fácil, pero el hacerlo...  A continuación 
proporcionamos  algunas sugerencias que usted puede adoptar a sus necesidades y circunstancias particulares.     

• Primero enséñeles cómo manejar el dinero en efectivo que ellos ya tienen.  En la edad en que ellos
entran a la escuela primaria, los niños ya pueden comprender el concepto de presupuestar. ya sea 
gastar todo su “domingo” o dinero para la ropa de la escuela o el ahorrar una parte para comprar algo
después. El entender los límites del gasto es un paso importante para aprender como controlar el 
gasto con crédito. Es importante el enfatizar que una vez que el dinero se gastó, ya no hay marcha
atrás. Resístase a la tentación de darles dinero extra en efectivo si es que descubren que se les olvidó 
comprar algunas "Necesidades". "El no tenerlo" o mejor dicho "El estar sin eso" es un comportamiento
de aprendizaje crucial para manejar exitosamente las finanzas en un futuro.   

• Ayúdeles a "graduarse" hacia una cuenta de cheques. Cuando sus hijos comiencen el bachillerato,
ayúdeles a abrir una cuenta de cheques para que aprendan como llenar y escribir cheques, cuadrar el
estado de cuenta y evitar sobregiros y cuotas por parte del banco.   

Continúa en la página 3

Tenga cuidado con el brillo y el glamour del 
modelaje fraudulento—Consejos para 
adolescentes, niños y padres

Continúa en la página 2



ARTíCULOS
Continúa de la página 1
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Modelaje fraudulento

Es un buen acto   

Y... cuando usted hace la cita para dar continuidad a la 
sugerencia del descubridor de talentos que lo contactó
originalmente, usted descubre que se encuentra en una
oficina llena de muchos otros, que al igual que usted, se
creen “modelos y actores”. Entonces el drama realmente
comienza. Lo que usted pensó era una entrevista de traba-
jo con una agencia de talentos, se convierte en una venta
de alta presión para clases de actuación y modelaje o para
"pruebas de eliminación” o "estudios fotográficos" que
pueden variar en precios desde varios centenares a miles
de dólares.  

Hombres, mujeres o niños; no hay diferencia y les da lo
mismo a los falsos buscadores de modelos y talentos. A
menudo, estos buscadores solo están detrás de algo su
dinero y dirán cualquier cosa para conseguirlo. Pero tenga
cuidado, ya que lo que ellos dicen, no siempre es lo que
ellos pretenden.  

Lo que ellos dicen no es lo que ellos pretenden 

La FTC dice que los buscadores de modelos y talentos
poco escrupulosos tienen un as bajo la manga. Lo que ellos
dicen, significa algo muy diferente de lo que usted oye. 

• "Nosotros estamos buscando personas con su
“porte” para modelar y actuar."                            

Necesito inscribir tantas personas como me sea posible. Mi
comisión depende de ello.  

• "Su depósito es totalmente reembolsable."             

Su depósito es reembolsable sólo si usted cumple con las
estrictas condiciones de reembolso.   

• "Usted deberá ser especialmente seleccionado
para nuestro programa. Nuestros expertos de 
talento evaluarán cuidadosamente sus oportu-
nidades de éxito en el campo y sólo aceptarán a
unas cuantas personas en nuestro programa."       

Nosotros aceptamos casi a todos.  

• “Hay un reembolso garantizado si usted no es
aceptado en el programa."                                     

Todos están aceptados en el programa. Olvídese del 
reembolso.  

• ¿No puede darse el lujo de pagar nuestras 
cuotas? No hay problema.  Usted podrá pagarlas
con los trabajos altamente remunerados que
nosotros le proveeremos.                                      

Nosotros exigimos el pago, consiga o no trabajo.   

Posesionándose usted mismo

Para triunfar en el negocio, usted “el talento” normalmente
necesitará fotografías profesionales. Hay dos tipos de
fotografías; las “Fotografías de cara” y las “Tarjetas com-
puestas”.  

• La herramienta típica de un actor en el mercado,
con experiencia o no, es la “Fotografía de cara”
de 8" x 10", blanco y negro y con su currículum
vitae impreso en la parte de atrás.  

• “Tarjeta compuesta”, la herramienta típica de un
actor experimentado o de los que se creen, 
normalmente contiene varias fotografías en la
misma hoja, mostrando el talento con diferentes
vestuarios y/o escenarios.   

Las agencias y escuelas ofrecen distintos servicios y por
separado. Asegúrese de saber la diferencia.  

• Las agencias de modelaje (o talento) aseguran el
empleo para los modelos y actores experimenta-
dos. Algunos agentes requieren que usted firme
exclusividad con ellos; otros le permitirán regis-
trarse con otras agencias de la misma ciudad.   

• Las escuelas de modelaje y actuación afirman
proporcionar instrucción, por una cuota, esto en
postura, dicción, cuidado de la piel, aplicación del
maquillaje, propiedad al caminar y más. Dichas
escuelas no necesariamente actúan como
agentes o encuentran trabajo para usted.
Después de que usted toma sus clases, usted
está por su cuenta.   

Sugerencias de talento:

• Manténgase alejado de las compañías de 
modelaje que le exigen usar sólo a un fotógrafo
específico y siempre trate de comparar las 
cuotas y calidad de varios fotógrafos.  

• Desconfíe de la compañía que le exige una cuota
inicial para servirle como su agente.  

• Sea precavido si la escuela tiene una relación de
referencia especial con una agencia de modelaje
específica; los dos podrían estar dividiéndose 
las cuotas o es posible que la agencia no pueda
satisfacer sus necesidades.   

Evite el robo en el modelaje  

• Pregúntese, ¿por qué yo? "No permita que sus
emociones y las adulaciones de la compañía

Continúa en la página 3

• “Las comisiones de nuestros clientes son
nuestra mayor fuente de ingreso."                 

Nuestro ingreso viene de las cuotas que le
cobramos.  
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tomen el control. Piense cuidadosamente y ana-
lice sobre como usted fue abordado; si estuviera
en un centro comercial abarrotado, piense a 
cuantos otros también les habrán ofrecido.  

• Evite tácticas de ventas de alta presión. Nunca
firme un documento sin primeramente haberlo
leído y entendido. De hecho, solicite una copia en
blanco del contrato para llevarlo a casa y revisarlo
con alguien en quien usted confíe. Si la compañía
se niega, aléjese.  

• Sea desconfiado de compañías que sólo aceptan
el pago en efectivo o por giro postal. interprételo
como una señal de que la compañía está más
interesada en su dinero que en su carrera.  

• Sea cauto en ofrecimientos sobre altos sueldos.
Los modelos exitosos en un mercado pequeño
pueden ganar de $75 a $150 por hora, pero el 
trabajo es irregular.  

• Solicite los nombres, direcciones y números 
de teléfono de modelos y actores que hayan
alcanzado el éxito recientemente, esto basado en
el entrenamiento que ofrece dicha compañía.  

• Revise los clientes. Si una agencia dice que ha
colocado a modelos y actores en trabajos especí-
ficos, llame a las compañías para verificar que en
verdad ellos han contratado a modelos y actores
de dichas agencias.  

• Sea incrédulo de compañías locales que 
presumen ser la agencia más "grande" en la
industria, sobre todo si usted vive en una ciudad 
o poblado pequeño.   

• Comprenda que las diferentes regiones del país
tienen necesidades distintas. Por ejemplo: Nueva
York es conocido por la moda y el modelaje, el
área de Washington/Baltimore es conocido por la
industria y estudio de la cinematografía.  

• Pregunte si la compañía o la escuela tiene licencia
o está asegurada, esto sí es que el estado donde
reside así lo requiere. Verifique esta información
con las autoridades correspondientes, tales como
la agencia de protección al consumidor local o la
Fiscalía General Estatal. Asegúrese que la licencia
esté vigente.  

• Pregunte al Buró de Mejores Negocios local, la agen-
cia de protección al consumidor y la Fiscalía General
Estatal, si existe alguna queja de consumidores en
contra de dicha compañía y que aún no se haya
resuelto o que aún esté pendiente en el expediente.

• Consiga todo por escrito, incluyendo cualquier
promesa que se haya hecho verbalmente.   

• Guarde en un lugar seguro copias de todos los
papeles importantes, tales como el contrato y la 
literatura de la compañía.     

Dónde quejarse  

Si usted piensa que fue víctima de fraude por una agencia de
modelaje o un buscador de talento fraudulento, avise a su
agencia de protección al consumidor local, la Fiscalía
General Estatal o al Buró de Mejores Negocios. Los números
telefónicos se encuentran en su directorio de asistencia local. 

La FTC trabaja para el consumidor con el fin de prevenir 
las prácticas fraudulentas, engañosas e injustas en el 
mercado y proporcionar información para ayudar a los 
consumidores a descubrirlos, detenerlos y evitarlos. Para
registrar una queja o conseguir información gratuita sobre
los asuntos del consumidor, visite www.ftc.gov o llame al
número gratuito, 1-877-FTC-AYUDA (1-877-382-4357);
TTY: 1-866-653-4261.  

• Preséntelos ante las "llantas plásticas de 
entrenamiento”. Una vez sus hijos dominan como
cuadrar la chequera, una tarjeta de débito es el
siguiente paso, dicha tarjeta les permitirá retirar
fondos del cajero automático (ATM), la cual 
también podrá usarse como tarjeta de crédito. 
Lo bueno de ésto es que el cargo se deduce
directamente del saldo de la cuenta, así que, no
hay saldo de crédito prolongado que aumente
exorbitantemente con el interés. Por lo tanto; los
hijos consiguen la experiencia de usar “plástico”
mientras evitan una trampa potencial.   

• La facilidad de las tarjetas de crédito prepagadas o
de bajo límite. Tenga presente que una tarjeta de
crédito prepagada tal como la Tarjeta Visa
Asegurada,  le permite poner un límite de gasto y
rastrear donde sus hijos están gastando el dinero,
ambos a través de los estados de cuenta mensua-
les y a través de las cuentas de Internet que
muestran las transacciones diarias. Lo que es
más; usted puede transferir dinero de su propia
cuenta de cheques a la tarjeta, pagando una cuota
mínima por transacción y la tarjeta podrá usarse
como cualquier otra tarjeta de crédito para hacer
compras. 

Como una alternativa, para su hijo, el puede solicitar una tar-
jeta de crédito real donde usted sirva como aval y en la cual
se establezca un límite de crédito de $200 o $300. Tal
acción, tiene más sentido que agregar a su hijo a una de sus
cuentas. Todos sabemos que los adolescentes suelen
perder las cosas y usted no querrá enfrentarse a cargos
fraudulentos en su cuenta por parte de algún ladrón, esto
tomando en cuenta el límite de credito de su cuenta  

“tarjetas de crédito”, Continúa de la página 1
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Si usted está tratando de encontrar dinero para la universi-
dad, esté en guardia. Tal como lo informa la Comisión Federal
de Comercio (FTC), estudiantes y sus familias, de maneras
creativa están buscando la forma de financiar la educación
universitaria debido al alto costo de la colegiatura, el dormito-
rio y las cuotas de la mesa directiva. Desgraciadamente y sin
embargo, muchos estudiantes están cayendo presas de
becas y ayuda financiera fraudulenta.  

Por ejemplo, las compañías poco escrupulosas, garantizan o
prometen becas, donativos o paquetes de ayuda financiera
fantásticos. Muchos usan discursos en seminarios para 
ventas de alta presión, donde les exigen pagar inmediata-
mente o estarían en riesgo de perder esta gran “oportunidad.”
Algunas compañías garantizan que ellos pueden conseguir
becas a nombre de los estudiantes o pueden otorgarles
"becas" a cambio de una cuota por adelantado. La mayoría
de ellos ofrecen "el reembolso de su dinero garantizado" pero
atado a ciertas condiciones que hacen casi imposible el
hecho de conseguir el reembolso. Otros no proveen nada por
el adelanto del estudiante, ni siquiera una lista de fuentes
potenciales. Algunos otros les dicen a los estudiantes que
ellos han sido seleccionados como "finalistas" para premios
en el que se requiere una cuota inicial. A veces, estas 
compañías solicitan los números de la cuenta de cheques
del estudiante para "confirmar la elegibilidad", entonces
cargan a la cuenta sin el consentimiento del estu-
diante. Otras compañías calculan sólo una "cuota
mensual" relativamente pequeña o cuota "semanal"
y entonces solicitan autorización para debitar de su
cuenta de cheques por una cantidad de tiempo
indefinida.

La FTC previene a los estudiantes con el fin de que escuchen
aquellas frases que dicen:  

• "La beca esta garantiza, o le devolvemos su dinero."  

• "Usted no puede conseguir esta información en
cualquier otra parte."  

• "Necesito su tarjeta de crédito o el número de su cuenta
de banco para apartarle esta beca."  

• "Nosotros haremos todo el trabajo."  

• "La beca le costará un poco de dinero."  

• "Usted ha sido seleccionado por una “fundación
nacional” para recibir una beca”, o "Usted es finalista" en
un concurso en el que nunca entró.  

Si usted asiste a un seminario de ayuda financiera y becas,
siga los siguientes pasos:  

• Tome su tiempo. No se precipite en
pagar durante el seminario. Evite 
discursos de ventas de alta presión
que le exijan comprar en ese momento
o estaría en riesgo de perder esa gran
oportunidad. Las oportunidades sólidas
no se venden a través de tácticas de
presión.  

• Investigue la organización a la cual usted está 
considerando pagar por ayuda. Hable con un 
funcionario que lo guíe o un consejero de ayuda
financiera antes de gastar su dinero. Es posible que
usted pueda conseguir la misma ayuda gratuitamente.  

• Sea cauto de las "historias de éxito" o testimonios de
extraordinario éxito -Los funcionarios del seminario
pudieron haber pagado por historias radiantes. En
cambio, pida una lista de por lo menos tres familias
(locales) que hayan usado los servicios de dicha 
compañía en el último año. Pregúnteles a cada una de
ellas si están satisfechos con los productos y servicios
recibidos.  

• Sea cauto sobre si compra o no los servicios del 
representante del seminario, sobre todo si dicho 
representante es renuente a contestar sus preguntas 
o responde evasivamente. Cualquier comerciante 

legítimo estaría más que contento de darle informa-
ción sobre sus servicios.   

•   Pregunte cuánto dinero se cobra por los servicios
que ellos realizan y acerca de la política de reembol-

so de  la compañía. Consiga esta información por
escrito. Tenga presente que es posible que

usted nunca pueda recuperar el dinero que
le dé a dicho representante poco escrupu-
loso, a pesar de las políticas de reembolso
declaradas.   

La FTC indica que muchas compañías legíti-
mas anuncian que pueden dar acceso a los estu-
diantes a un listado de becas, esto a cambio de
una cuota prepagada. Otros servicios legítimos

cobran una cuota por adelantado con el fin de
comparar el perfil del estudiante con la base
de datos de oportunidades de becas, así
como proporcionarles un listado de las 

cualidades por las que un estudiante puede calificar. La
diferencia es que las legítimas, anteriormente mencionadas,
nunca garantizan o prometen becas o donativos.  

Estudiantes engatusados al tratar de
obtener dinero para la universidad 




